LP TCPSI

COMMERCIALISATION DE PRODUITS ET SERVICES
PARCOURS TECHNICO-COMMERCIAL EN PRODUITS ET SERVICES INDUSTRIELS

institut des
ressources
industrielles

Le titulaire de la licence TPCSI prend en charge la relation client et développe le chiffre d’affaires d'un
portefeuille client. En lien avec les différents services de I'entreprise, il sait appréhender les évolutions de

son environnement économique et juridique.

COMPETENCES VISEES

» Prendre en charge la relation client en lien avec les différents services de 'entreprise

P Développer le chiffre d’affaires sur une ligne de produits ou de services

» Comprendre une démarche marketing et commerciale dans le secteur secondaire et
savoir appréhender les évolutions de I'environnement économique et juridique

) Gérer un portefeuille clients : créer une offre produit et la rendre opérationnelle

» Organiser et animer des réunions ou des événements, apprendre a gérer son temps

FORMATION TECHNIQUE ET PROFESSIONNELLE :

» Gestion économie d’entreprise

» Informatique

» Mathématiques appliquées

) Gestion de Projet

> Qualité

» Marketing- Marketing International- Marketing Industriel
» Vente- Négociation- Achat

» Droit Commercial

FORMATION GENERALE : anglais, communication, économie d’entreprise, droit du travail

PROJET TUTORE / PROJET INDUSTRIEL

[
.fp ACCOMPAGNEMENT

Chaque alternant est suivi par un tuteur pédagogique sous forme de visite en entreprise et de

points individuels.

™
|~ | ENTREPRISES ET SERVICES

Toute entreprise, PME/PMI, dont I'objectif commercial consiste a développer des produits
techniques et / ou des services.

v —
VALIDATION DE LA FORMATION

» Evaluation par contréle continu, mémoire et soutenance en fin de formation

» Evaluation entreprise

Dipléme créé par I'Université Claude Bernard Lyon 1 par arrété du 27 mai 2014 et enregistré au

RNCP ( fiche n® RNCP29631)
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LICENCE
PROFESSIONNELLE

CONTROLEE
PAR L'ETAT

ORGANISATION

RENTREE Octobre
DUREE 12 mois
39 sem. en entreprise / 13 sem. en formation

STATUT Apprenti ou stagiaire de la formation
professionnelle

PREREQUIS Titulaire d’un BTS ou d’un DUT ou d’une
licence L2 en rapport

CONDITIONS D’ADMISSION
D Intégration selon profil. Admissibilité sur dossier.
» Infos & candidature sur : ecandidat.univ-lyon1.fr

TARIF Formation gratuite et rémunérée pour
I'apprenant
*les alternants en contrat d'apprentissage doivent sacquitter de la CVEC : 100€

(contribution 2 la Vie Etudiante et du Campus — valeur 2023-2024)

_(hal cHiFFres cLEs

REUSSITE 202 INSERTION A 30 MOIS

AUX EXAMENS CHIFFRE 2020 - PROMOTION 2018

100% 100%

e ET APRES ?

VIE ACTIVE : Technico-commercial, évolution vers des
postes d’encadrement commercial, responsabilités en
marketing, Chef de produits ingénieur d’affaires

@ LIEUX DE LA FORMATION

CFAI LYON - 10 bd E.Michelet, 695008 LYON
IUTLYON 1 - 17 rue de France, 69100 VILLEURBANNE
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