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FICHE FORMATION

Alternance - Diplome Organisation et Performance Industrielle Licence Pro Supply Chain

Commercialisation de Produits et Services -
Parcours Technico-Commercial en Produits et
Services (Licence TCPSI)

Licence Professionnelle délivrée par I'Université Claude Bernard Lyon 1, Institut Universitaire Technologique,

en partenariat avec le CFAI LYON

Informations pratiques

CFAILYON : 10 boulevard Edmond Michelet 69008 LYON / IUT Lyon 1 : 17 rue de France 69100 Villeurbanne

Durée 12 mois de formation

N° de référence OPI_PCE 110

Objectif(s) de la formation

Prendre en charge la relation client en lien avec les différents services de I'entreprise

Développer le chiffre d'affaires sur une ligne de produits ou de services

Comprendre une démarche marketing et commerciale dans le secteur secondaire et savoir appréhender les
évolutions de I'environnement économique et juridique

Gérer un portefeuille clients

créer une offre produit et la rendre opérationnelle

Organiser et animer des réunions ou des événements, apprendre a gérer son temps
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Programme

Formation technique et professionnelle

Formation technique

Gestion économie d’entreprise

Informatique

Mathématiques appliquées

Gestion de Projet

Qualité

Marketing — Marketing International — Marketing Industriel
Vente — Négociation — Achat

Droit Commercial
Formation générale

Anglais
Communication
Economie d’entreprise
Droit du travail

Projet tutoré / Projet Industriel
Compétences visées

Prendre en charge la relation client en lien avec les différents services de I'entreprise
Développer le chiffre d'affaires sur une ligne de produits ou de services

Comprendre une démarche marketing et commerciale dans le secteur secondaire et savoir
appréhender les évolutions de I'environnement économique et juridique

Gérer un portefeuille clients

créer une offre produit et la rendre opérationnelle

Organiser et animer des réunions ou des événements, apprendre a gérer son temps
Dates de formation

Nous consulter

Institut des Ressources Industrielles - www.iri-lyon.com Page 2



sttt I Fiche formation - Commercialisation de Produits et Services — Parcours Technico-Commercial en Produits et Services (Licence

ressources
industrielles

Chiffres clés

60 ans d'expérience

94% de réussite

90% d'insertion en 6 mois

02% des apprentis recommandent le CFAI

Les points forts de la formation

Un salaire pendant votre formation
Une expérience professionnelle a valoriser a 'issue de votre formation
Taux de réussite 2025: 100%

Organisation

Statut durant la formation

Apprenti(e)

Stagiaire de la formation professionnelle

Rythme de la formation

39 semaines en entreprise / 13 semaines en formation

Lieux de la formation

TCPSI)

CFAI LYON : 10 boulevard Edmond Michelet 69008 LYON / IUT Lyon 1 : 17 rue de France 69100 Villeurbanne

Date de rentrée

Octobre 2025

Entreprise / Métier concerné

A compléter
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Accessibilité & handicap

Démarche accessibilité

Démarche Handicap a I'IRI

Pré-requis & conditions d'admission

Prérequis: https://iut.univ-lyon1.fr/formation/offre-de-formations/tc/licence-professionnelle-
commercialisation-de-produits-et-services-parcours-technico-commercial-en-produits-et-services-
industriels-tcpsi Intégration selon profilAdmissibilité sur dossierinfos & candidature sur : ecandidat.univ-

lyon1.fr

Validations

Licence professionnelle Niveau 6 ; enregistrée le 04/04/2025 au RNCP40460 par 'UNIVERSITE LYON 3
JEAN MOULIN par Arrété du 22/07/2022 - possibilité de valider un CQPM niveau C n° MQ 1989 04 74 0027

pour les entreprises qui le demandent
Evaluation par contréle continu, mémoire et soutenance en fin de formationEvaluation entreprise

Bloc de compétences / Equivalence / Passerelle

Voir la fiche sur France Compétences

Intéressé(e) par cette formation ?

Déposer une candidature - Consulter la fiche compléte en ligne

Document généré le 02/11/2026. Les informations sont susceptibles d'évoluer : la version en ligne fait foi.
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